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Sugestdo de vendas do Forca de Venda
jttlle10

' Explicacdo: Esta opgdo gera um relatério com as sugestdes de
vendas por regido.

> Acesse o modulo: Forca de Venda.

2 OPERADOR | JOTELC (43

> ADMINISTRAGAO

AUDITOR E-COMMERCE
CENTRO DE CUSTO Compras Contabilidade Contas a Pagar Contas a Receber
COMPRAS FATURAMENTO
CONTABILIDADE Transportadora
CONTAS A RECEBER Pedido
CRM - SAC
E-COMMERCE
EDI g
S
Forga de Venda Gerenciamento de Projetos Gestor Importador

Q_ CONSULTOR

|

@ VISITE NOSSO SITE

#NSeja Livre
ORGAMENTO Produgao Telemarketing

% AMPTEC

ACESSE O MANUAL
GUARDA-DOCUMENTOS

EMPRESA IMPLANTACAO OPERADOR

INDUSTRIA 1 sair

> Acesse a aba: Relatorio, opcdo Sugestao de vendas.
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FORCA DE VENDA

@ ©6 o @

ARQUIVO ATUALIZACAO CONSULTA DIVERSOS

Pedidos gerados

Sugestdo de vendas

ATUALIZA PRODUTO/VENDEDOR CONBULTA ESTAETICAB DEACESS0 FORGA DE VENDA - FORGA DE VENDA -
PARA INTERNET CLIENTES REPRESENTANTES
CERA SENEILRARS PARAMETROS PROMOGOES

CLIENTE/VENDEDOR

EMPRESA IMPLANTACAO OPERADOR 20/03/2026 INDUSTRIA




> Sera aberta a tela abaixo. Nesta tela basta informar os (1) Filtres para montagem dos dados do
relatorio. Marcar as (2) Flags caso seja necessario complementar o relatorio:

- Gerar arquivo SUGESTAO.TXT: Selecionado sera gerado um arquivo texto com as
sugestoes de vendas.

- Imprime vendedor/regiao inexistente: Selecionado sera impresso vendedor/regiao
inexistente.

- Grava agendamento no telemarketing: Selecionado sera gravado um agendamento do
telemarketing.

E clicar na impressora (3) Emite para gerar o relatorio.

|3_‘ @ Emite

@ Ajuda [ Sair

1 Cliente Categoria cliente Periodo
Final 999999 Final Final |31/12/2999
Produto Subproduto
Inicial | | Inicial |

Final [ 227277777727777777777

l Final l 22777777777777777777

Final |31/12/2999

Grupo produto Quantidade mov. Valor

mical| | Inicial ] Inicial

Final Final |99.999.999,99999 ] Final |99.999.999.999,99
Data da visita Considera altima(s) [:] venda(s) ao cliente.

Inicial :] Clientes que ndo compram a:} Dias.

Clientes que ndo mantém contato a [:] Dias.
Calcula %No calculo da proxima venda.

0 Gerar arquivo SUGESTAO.TXT

0UJ Imprime vendedor/regio inexistente

[ crava agendamento no telemarketing

Linhas por pagina:

ALT + F1 para ajuda




